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El exito de un sabor
milenario



Las ventajas de
trabajar con el lider

Comess Group viene desarrollando franquicias
de éxito desde 2003. Sus mas de 350 estable-
cimientos abiertos en todo el mundo y los més
de 15 millones de clientes/afio que visitan nues-
tros locales avalan la rentabilidad de nuestras
propuestas.

La excelente relacién coste/beneficio y la sim-
plicidad operativa garantizan el éxito de nuestro
sistema de gestion diferencial y la rapida conso-
lidacién de nuestras marcas.

1. Simplicidad de Gestion

Un sistema de gestion informatica back-office
facilita el control de todos los parametros del
negocio: costes de producto y personal,... un
Unico operador logistico, una sola factura para
una total simplicidad administrativa.

2. Simplicidad de Oferta

Nuestro Departamento propio de I+D asesorado
por los cocineros més cualificados se ocupa
de valorar los gustos del consumidor para ela-
borar la carta mas adecuada a la demanda.
Ademas, nuestro sistema de cocina externa
supone un importante ahorro de personal, mer-
mas y tiempo de servicio, controla la calidad y
trazabilidad del producto y estandariza su ela-
boracion y su precio.

3. Asesoramiento continuo

Comess Group practica un tipo de franquicia
participativa que permite conocer de primera
mano las necesidades, urgencias o carencias
de nuestros franquiciados. En este sentido,
nuestra principal preocupacién es dotar al inver-
sor de toda la formacién, el asesoramiento y la
orientacion estratégica que necesite para maxi-
mizar el rendimiento de su negocio, aplicando
soluciones personalizadas a cada caso.

4. Marketing y Comunicacion

El éxito y la consolidacion de nuestras ensefias
depende de la fortaleza y el correcto posiciona-
miento de nuestras marcas. Por eso, todas
nuestras acciones van encaminadas en esa
direccion. Se disefian locales concebidos para
convencer y dominar los espacios comerciales
donde se encuentran. Se invierte en acciones
promocionales y camparias tanto locales como
nacionales, para mejorar nuestra notoriedad,
aumentar la rotacion y fidelidad de nuestros
clientes y aportar un valor afiadido que sirva
para reforzar la marca y aumentar las ventas.



El negocio

Cada proyecto cuenta con un Plan de inversion personalizado en base a sus
caracteristicas propias y ubicacion. Para dar una orientacion utilizaremos cifras
orientativas aplicadas a un local tipo de 130 m2.

ESTIMACION DE LA INVERSION

Descripcion de los elementos Euros
CANON DE ENTRADA 24.000,00

OBRA CIVIL 78.000,00

MAQUINARIA Y EQUIPAMIENTO TECNICO 58.000,00

VAJILLA'Y MENAJE 3.000,00

TOTAL* 225.000,00

(*) IVA'y fianzas del local no incluidas.

ESTIMACION DE GASTOS Sobre ventas brutas

APORTACION AL MARKETING GENERAL DE LA CADENA

iBOOM!

INGRESOS MENSUALES euros %
VENTAS NETAS 45.000,00 100%
GASTOS MENSUALES euros %
COMPRAS DE PRODUCTO 13.500,00 30%
GASTOS DE PERSONAL 12.600,00 28%
SUMINISTROS Y VARIOS 1.800,00 4%
ROYALTY DE EXPLOTACION 2.700,00 6%
ROYALTY DE PUBLICIDAD 900,00 2%
ALQUILERES 4.500,00 10%

TOTAL GASTOS 36.000,00 80%

EBITDA 9.000,00 20%

RESULTADOS ANUALES euros %

VENTAS NETAS 540.000,00 100%
GASTOS 432.000,00 80%

EBITDA ANUAL 108.000,00 20%

Los datos y cifras aqui expuestos son orientativos y no implican garantia alguna en
su consecucion dado que a cada proyecto le corresponde un Plan de Inversion
personalizado en base a sus caracteristicas propias y ubicacion, si bien se han
elaborado en base a la experiencia desarrollada por la empresa tomando como
referencia una muestra representativa de los locales integrantes de la cadena.

China jBoom! es una alternativa de negocio
perfecta para personas dinamicas, con iniciativa
y espiritu emprendedor



